
Deine LEHRE zur/m 
Einzelhandelskauffrau/-mann in der 

FUSSL Modestraße.

DER WEG ZUM 
MODEPROFI

TRAININGSPROGRAMM 
Lehre zur/m Einzelhandelskauffrau/-mann

1. Lehrjahr

Einführung | 2 Tage
Trainingswoche | 5 Tage
Schwerpunkt: Abläufe im Verkauf

2. Lehrjahr

Trainingswoche | 5 Tage
Schwerpunkt: ��Kommunikation  

& Merchandising

3. Lehrjahr

Trainingswoche | 4 Tage
Schwerpunkt: Vorbereitung LAP

Die Trainings in der Fussl Akademie wurden 
speziell für Lehrlinge entwickelt, werden 
unterstützend zur Berufsschule veranstal-
tet und sind fixer Teil der Ausbildung. Work-
shops, Erlebnistage und Teambuilding-Maß-
nahmen runden das Angebot ab. Sämtliche 
Kosten übernimmt die Fussl Modestraße. 

Ziel ist es, die Jugendlichen optimal auf die 
LAP und die Anforderungen im Beruf vorzu-
bereiten und eine hohe Qualifikation zu ga-
rantieren.

Die Schwerpunkte unseres TOP-Ausbildungs-
programms für Lehrlinge im Einzelhandel:

•  Kommunikation

•  Kundenorientierung

•  Verkaufstraining

•  Teambuilding

•  Persönlichkeitsentwicklung

•  Fitness & Gesundheit

•  Vorbereitung LAP

Werde Teil unseres Mode-Expertenteams 
und profitiere von den umfangreichen Wei-
terbildungsmöglichkeiten!

Ansprechpartner:

Organisation Zentrale

Madgalena Hauthaler
07751 / 8902 46

magdalena.hauthaler@fussl.at

Ausbildungsleiter

Andrea Ott
Petra Schneglberger

Tamara Huber

Wir machen dich zum Modeprofi!



Trainingswoche | 5 Tage

• Feedback über Ausbildungsstand
• Kommunikation & Körpersprache
• Verkaufstechnik
• Warenkunde
• Einkauf & Trends
• Merchandising & Deko
• Farb- & Stilberatung
• Fitness & Gesundheit

Fitness & Gesundheit ist ein weiteres Schwer-
punktthema in dieser Trainingswoche, dem 
ein ganzer Workshoptag gewidmet ist. Wahl-
weise steht ein Vortrag von einer Ernährungs-
wissenschaft lerin und Foodbloggerin oder 
ein Training mit professioneller Anleitung im 
Fussl-Fitnessstudio auf dem Programm. Zur 
Abrundung des Workshoptages geht es zu 
einem gemeinsamen Aktiverlebnis.

Trainingswoche | 4 Tage

• Marketing & Merchandising
• Verkaufstechniken
• Vorbereitung auf d. Lehrabschlussprüfung
• Prüfungssimulation

In dieser Trainingswoche liegt der Fokus auf 
der intensiven Vorbereitung auf die Lehr-
abschlussprüfung. Punkte wie beispielswei-
se Selbstrefl exion der eigenen Stärken und 
Fähigkeiten werden dabei ebenso behandelt 
wie die wesentlichen Themen der Verkaufs-
technik, Warenkunde und Merchandising.
Am Ende der Woche steht ein Abendtermin 
zum Relaxen in der Therme Geinberg am 
Programm, um am letzten Tag entspannt 
und bestens vorbereitet die Prüfungssimula-
tion zu absolvieren.

1. Lehrjahr 2. Lehrjahr 3. Lehrjahr

Einführung | 2 Tage

• Vorstellung des Unternehmens
• Kennenlernen
• Abläufe im Unternehmen
• Rechte & Pfl ichten
• Verkaufstechniken
• Logistik

Trainingswoche | 5 Tage

• Feedback über Ausbildungsstand
• Verkaufstechnik
• Abläufe im Unternehmen
• Warenkunde
• Fasererzeugung
• Aktuelle Trends & Merchandising

Gemeinsame Exkursionen zum Stehrerhof 
(Freilichtmuseum) und zur Lenzing AG um 
die Entwicklung der Fasererzeugung kennen 
zu lernen. 
Daneben stehen auch Filialbesuche der Fussl 
Modestraße und der Besuch einer Abend-
veranstaltung auf dem Programm.

Die Trainings in der Fussl 
Akademie sind super. Man be-
kommt tolle Tipps und auch der 
Spaß kommt nicht zu kurz.“


